NEW
08-09

Un vent nouveau souffle sur la formation...

LES NOUVELLES APPROCHES EN MARKETING ET
PUBLICITE POUR DEVELOPPER VOTRE
CLIENTELE ET EXPLOITER VOTRE FICHIER
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* Supports pedagogiques

e Fiche d'appréeciation

* Fiche d'engagements et de

suivi Conclusion :

* Video projecteur En suivant ce stage, vous aurez tous les outils indispensables pour faire, de votre

. Paper board communication terrain, un investissement rentable.




